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Travaux dirigés N°5

Introduction

Maintenant que vous avez vu comment créer des mesures et modifier le contexte des
données a l'aide DAX, dans le chapitre 5, il est temps de vous salir les mains et de
créer des mesures dans le laboratoire suivant.
Dans le laboratoire, vous allez :

e Créer des mesures agrégées.
Modifier le contexte de données dans une mesure.

[ ]

e Utilisez une relation non active dans une mesure.

e Créer une mesure complexe.

e Créer un KPI.
Activités Description

1. Lancer Excel 2013

Lancer Excel 2013 et 2. Onglet Fichier, cliqguez sur ouvrir
Ouvrez le classeur 3. Retrouvez le dossier ou vous avez enregistrez le
nommé classeur Labchapter5.xIsx
LabChapter5.xlsx 4. Sélectionnez et cliquez sur Ouvrir

Ce fichier contient un modéle de données composé de données de
vente, de produit et de stockage.

1. Dans l'onglet PowerPivot
2. Cliguez sur le bouton Gérer

H s LabChap4Starterads - Bxcel (Echec de l'activation du produit)
NN ACCUEL  INSERTION  MISEENPAGE  FORMULES — DONNEES — REVISION  AFFICHAGE  DEVELOPPEUR  COMPLEMENTS — INQUIRE = POWERPIVO

vi.‘ B 8 align rtlca\imint ’?\ :r& nl?

B8 Align alement

Ajouter aumodsle Tout mettre  Détecter  Paramétres
de données ajour

Affichez le modele

Alignement du segment Tables Relations

dans la fenétre 3. v
Power Pivot a l'aide 4. Dans la vue du modéle de données, basculez en mode
de la vue de vue de diagramme

diagramme (voir

Figure). ;I D\/g

Wue de Wue de Afficher les Zone de
données |diagramme | éléments masques| calcul

5. Affichage
6.
1. Passez a l'affichage des données dans la fenétre Power Pivot
2. sélectionnez la table Sales
select|onn_ez la table 3. Sélectionnez la colonne SalesAmount.
Sales et ajoutez une ] i .
4. Dans la liste deroulante AutoSum, sé€lectionnez Somme

somme automatique
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o

i] |E Somme automatique [ | E

rer E LT ’Elde WVu
Moyenne Innées| diag

er Mombre
Comptage de valeurs :

E Max _.E

] Min ;9,‘30

) $2999,90

] 52 999,90

) $2 999,90

] $2999,90

] $2 999,90

] $2 999,90

) $2999,90

] 52 999,90

] $2 999,90

] $2999,90

Vous devriez voir une mesure ajoutée en dessous de la
colonne.
a0 gl $2999,90

A0 2 999,90
omme de SalesAmount : $12 41...

Renommez la mesure en Somme Ventes en tapant dans la
barre de formules.

Utilisez la méme technique que dans I'étape 4,

1.
créez une quantité de 2
vente maximum, une 3
guantité de vente '
minimale et une
mesure de quantité
de ventes d'Ave.

4.

créez une quantité de vente maximum,
une quantité de vente minimale et
une mesure de quantité de ventes Moyenne.

529,40 92999, 90
529,40 GH] $2999,90
529,40 $2999,90

Somme de Ventes : $12 4132 657 608,89
Nombre maximal de SalesAmount : $408 01...
Minimum de SalesAmount : $3,04

|Moyenne de Salesamount : $3 644,55 |

Pour tester comment les mesures sont recalculées a mesure que le
contexte du filtre change

1.
Tester comment les
mesures sont
recalculées
2.
3.

cliquez sur le tableau croise dynamique dans l'onglet Accueil
I_J D D [B, Type de données
e R s i || RN 5+ % > % 81|
ount] ~ f« Moyenne de SalesAmount:=AVERAGE([Sale| Tableau croisé dynamique
Créez un tableau ou graphique croisé
dynamique pour vous aider a synthétiser,
299,99 10 0 visualiser et explorer vos données
299,99 10 0 PowerPivot.
Vous allez sur le classeur Excel, cliquez sur le

bouton parcourir pour sélectionner la feuille Sheetl
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Cliquez en B2
rSéIection de plage l}@éj

Sélectionner une plage
Sheetl!SBS52|

a s

[ OK l [ Annuler

o

Cliquez sur OK

8. Cliquez sur OK pour insérez le tableau croisé dynamique
dans la cellule Sheetl B2.

9.

N

Insérer des champs
et un segment dans
le tableau croisé
dynamique

Si vous ne voyez pas la liste des champs, cliquez sur le
tableau croisé dynamique pour le montrer.

1. Dans le nceud Ventes, cochez la zone Ventes et
Quantité de ventes max. Cela ajoutera les mesures
a la zone de dép0t Valeurs.

TotalCost
/| SalesAmount

Margin

Somme de Ventes
/| Nombre maximal de SalesAmount

Minimum de SalesAmount

Faites glisser les champs dans les zones voulues

ci-dessous:
FILTRES COLONNES
= Valeurs -
LIGNES = VALEURS
Somme de SalesAmo... =
Nombre maximal de ...
2 . Différer la mise & jour de la disp...

3. Sous le nceud Product, vérifiez I'attribut
ProductCategory. Cela ajoutera l'attribut a la zone
de suppression Etiquettes en ligne.

PradurtSihratennne

Faites glisser les champs dans les zones voulues

ci-dessous:
FILTRES COLOMNES
% Valeurs -
LIGMES I VALEURS
ProductCategory - Somme de SalesAmo.. ¥

Nombre maximal de ... ¥

© 2016 Flan’S WaY LLC, All rights reserved http://www.flansway.net 4



= 4
Etiquettes de lignes -~ |Somme de SalesAmount Nombre maximal de Sales,

Audio 5151 614 364,31
Cameras and camcorders 52 562 023 774,06
Cell phones 5892 233 264,30
Computers 53 209 427 141,42
Games and Toys 5149 696 456,86
Home Appliances 53922 736 737,19
Music, Movies and Audio Books 5165 204 705,98
TV and Video 5136012111476
Total général $12 413 657 608,80
5.
6. Dans l'onglet Insertion, cliquez sur le bouton
Segment.
QUTILS DE TABLEAU CROISE DY
IRE POWERPIVOT EQUIPE ANALYSE CRER
=s Histogramme Positif/  Segment Chronologie Tex

Mégatif
raphiques w/{/ - pre

8. Dans la fenétre Insert segments, sélectionnez
l'onglet All et sélectionnez ContinentName sous le
nceud Geography

Insérer des segments h‘i’ &5

s
- TOUS

-

F Date

EIEl Geography | £
[T cCityname
[¥] ContinentName |
[|Geographykey
[[]GeographyType
[T RegionCountryiame
[|statePravinceMame

B2 Product
[ AvailableForsaleDate

[|BrandMame
[Tl assip
[]ClassMame
[ colorD

s
51
51
52

Le tableau croisé devrait ressembler a celui montré sur la figure.
Testez les mesures en cliquant sur les différents continents. Cela

Testez les mesures modifie le contexte de la requéte. Notez comment les valeurs de
en cliquant sur les mesure sont recalculées au fur et a mesure que le contexte de la
différents continents requéte change.
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®

. ContinentName B
Etiquettes de lignes ~ |Somme de SalesA t Nombre imal de SalesA

Audio 586 552 608,02 $26 731,09 Asia

Cameras and camcorders $1520 696 696,88 $161 792,00 Europe

Cell phones $525 926 798,18 $77 994,00

Computers 41904 003 431,02 5235 467,00 North America
Games and Toys $76 256 100,91 517 964,00

Home Appliances %2 278 755 400,00 $408 016,02

Music, Movies and Audio Books $99 362 624,96 $31130,43

TV and Video 4795 751 856,47 $93 143,70

Total général £7 287 305 516,43 $408 016,02

Nous voulons un ratio
de ventes comparant
les ventes aux ventes
totales de tous les
produits

1. Ouvrez la fenétre Power Pivot en mode de visualisation

des données.

Sélectionnez la table Ventes.

3. Ajoutez la mesure suivante a la table Ventes: Toutes les
ventes de produits:

4. tapez All Product Sales
=CALCULATE(SUM([SalesAmount]);ALL('Product'))

N

La mesure Toutes les ventes de produits utilise la fonction
CALCULER pour remplacer tout filtre de produit appliqué au
contexte de la requéte.

1. Formatez la mesure comme devise.

2. Dans l'onglet accueil, cliguez sur le symbole $

Type de donnéeg
Farma €ral
0isé | —— Effacer tous Trier par
.0 .00
it | 3 ‘ % = T 4% les fil colonne
ise en forme Trier et filtrer
} Appliquer le format monétaire
Affichez les valeurs de la colonne sous forme
de devise,
$152,8 -

5157.94 %799.99 n

. Remplacer la
mesure Max Sales
Quantity par les
ventes Somme et les
ventes Toutes les
ventes de produits

Passer au tableau croiseé.
1. Remplacer la mesure Max Sales Quantity par les
Sommes des ventes
2. Cliquez en D2 et tapez Sommes des ventes
3. Cliquez en C2 et tapez les ventes pour toutes les ventes
de produits.

B C 4 D E F G H
= ContinentName A4
Etiquettes de lignes ~ Somme des ventes Ventes de tous les produits P ————
Audio 586 552 608,02. 526 781,09 Asia
Cameras and camcorders $1 520 696 696,38 ) $161 792,00 Europe
Cell phones $525 926 798,18 $77994,00
Computers $1904 003 431,02 $235 467,00 North America
Games and Toys $76 256 100,91 517 964,00
Home Appliances 52 278 755 400,00 $408 016,02
Music, Movies and Audio Books $99 362 624,96 $31130,43
TV and Video $795 751 856,47 $93 143,70
Total général $7 287 305 516,43 $408 016,02
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1.

Retournez a la fenétre Power Pivot

ajoutez la mesure suivante a la table Sales. Ratio de vente des
produits: = [Somme des ventes] / [Toutes les ventes de produits]

Calcul du Ratio 2

Formatez la mesure en pourcentage.

3. Ouvrez la fenétre Power Pivot en mode diagramme.

4. Pour créer une relation entre la table Date et la table Store,
faites glisser le champ OpenDate dans la table Store

5. déposez-le au-dessus de la DateKey dans la table Date

- h )
[ FullDateLabel =
[T DateDescription | =
[T CalendarYear
[T CalendarHalfYear
[ CalendarQuarter
créer une relation T—l
entre la table Date et =
la table Store -
DateKey
[T StoreKey —
= [ Productkey
7 UnitCost = StoreName
T UnitPrice 1 [ storeDescription
[T salesQuantity = = Status
[T ReturnAmount 1 _Closenate _

6. 1 NisrauntDuantit X .

7. Notez que ce n'est pas la relation active entre les
tables Store et Date comme indiqué par la ligne en
pointillés. Cela est d{i au fait que la relation active
passe de la table Stock, a la table Ventes, puis a la
table Date.

1. Passez au mode d'affichage des données

utiliser la fonction 2. ajoutez la mesure suivante a la table Stock.
USERELATIONSHIP 3. Puisque vous utilisez une relation non active, vous devez
pour ajouter une utiliser la fonction USERELATIONSHIP.

mesure Sales count:

=CALCULATE(DISTINCTCOUNT([StoreKey]);USERELATIONSHIP(Store[Ope
nDate];'Date'[Datekey]))
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3TVt aules suurees  EABLAnLEs uynamiyue s nuEs  wionne
stenir des donnees externes Mise en forme Trier et filtrer Trouver Caleuls

JF- sales count:=CALCULATE(DISTINCTCOUNT([StoreKey]};USERELATIONSHIP(Store[OpenDate];' Date'[Datekey]))

:ast Queen Anne Big shopping mall East Queen Anne Big shopping mall 17
Wlino shopping mall Mino shopping mall 25
{ennewick, Downtown Kennewick, Downtown 26
Nest Lake Hills shopping mall ‘West Lake Hills shopping mall 19
Jowntown shopping mall Downtown shopping mall 33
‘akima, shopping mall Yakima, shopping mall a7
sranger, WA Downtown shopping mall Granger, WA Downtown shopping mall 22
sunnyside, WA Citycenter Sunnyside, WA Citycenter 17
Toppenish, Citycenter Toppenish, Citycenter 25
Napato, Citycenter Wapato, Citycenter 25
Zle Elum, Citycenter Cle Elum, Citycenter 26
Jorth Bend, Citycenter Morth Bend, Citycenter Relocation 19
snogualmie, Citycenter Snogualmie, Citycenter 33
-all City, Citycenter Fall City, Citycenter a7
tenton,Citycenter Renton,Citycenter 22
tiverside Ave Shopping mall Riverside Ave 17
.ogan Ave Shopping mall Logan Ave Shopping mall 25
feradale, Citycenter Veradale, Citycenter 26
lsales count : 306 |

Pour tester la mesure du comptage de magasin, créez un tableau
croisé dynamique sur Sheet?2.
1. Utilisez le ContinentName comme les étiquettes de colonne
et le CalendarMonth comme les étiquettes de ligne.

STHIIYAITa LT

Faites glisser les champs dans les zones voulues

ci—clE::cuz:I}
FILTRES COLOMMES
ContinentName W
Pour tester la mesure
du comptage de
magasin, Créez un LIGMES Z VALEURS
tableau Croisé CalendarMonth A sales count A
dynamique sur
Sheet2. 2. I~
|salescount II:Ztiquettesde colonnes |~
Etiquettes de lignes | ~ | Asia Europe Morth America Total général
200505 2 2
200506 4 4
200507 1 1
200511 1 1
200601 2 2
200602 1 2 3
200604 1 1
3. ANAENT 1 1

4. Insérez un segment en utilisant CalendarYear.
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Insérer des segments ==
Ik LT
ACTIF | TOUS
Calendaryear
B Date -

CalendarHalfYear 2005
CalendarMonth
CalendarMonthlabel | = 2006
CalendarQuarter
CalendarWeek 2007
CalendarWeeklabel

| Calendarvear 2008
DateDescription
Datekey 2009
FiscalHalfYear
FiscalMonth (vide)
FiscalQuarter )
FiscalVear 2010
FullDatelabel i N
Bl

5

6. Le tableau croisé dynamique représente le nombre de
magasins ouverts pendant un mois. Cliquez sur les
différentes années et observez les changements dans les
données.

[
Pour connaitre la meilleure journée de vente pour une catégorie

de produits,
1. créez une mesure de quantité de vente.
2. Tapez la formule
3. Quantité de vente: = SUM ([SalesQuantity])

Sale Quantity:=SUM([SalesQuantity])

o

10 0 S0 o $0,00
10 0 $0 ] 50,00
n . 10 0 50 o $0,00
connaitre la meilleure 0 0 - o e
journée de vente pour 10 0 s0 0 50,00
une catégorie de 10 g oD 0 $0,00
. 10 0 S0 o 30,00
produits 10 o 5 o o
10 0 50 0 $0,00
10 0 S0 ] 50,00
10 0 S0 o $0,00
10 0 S0 ] 50,00
10 0 50 o 30,00
10 [1} $0 [] $0,00
10 0 50 o 50,00
10 1] S0 [i] $0,00

vto : 12413657608,3876
4. [sale Quantity : 53320454 ]

I
Utilisez la mesure de quantité de vente pour créer une

mesure de quantité de jour de vente supérieure.
1. Lafonction MAXX est utilisée pour briser toutes les
attaches et retourne la DateKey la plus récente.

2. Tapez la formule
Top Sale Day Quantity:=MAXX(values('Date'[Datekey]),[Sale Quantity])
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Top Sale Day Quantity:=MAXX(values('Date'[Datekey]);[Sale Quantity])

n B - -
10 0 50 0 50,00
10 0 30 0 50,00
10 0 $0 0 50,00
10 0 50 0 50,00
10 0 30 0 50,00
10 0 50 0 50,00
10 0 30 0 50,00
10 0 30 0 50,00
10 0 50 0 $0,00
10 0 50 0 50,00
10 0 30 0 50,00
10 0 50 0 50,00
10 0 50 0 50,00
10 0 S0 0 50,00
10 0 50 0 $0,00
10 0 30 0 50,00

vio : 12413657608,8876
Sale Quantity : 53320454

ITop Sale Day Quantity : 69757

Pour déterminer la date du jour de vente le plus élevé,

1. vous devez d'abord créer une fonction de filtre qui
renvoie les dates ou la quantité de vente est égale a
la quantité de la journée de vente supérieure pour la
période.

2. Tapez la formule

Meilleur date:=Filter(VALUES('Date'[Datekey]);[Sale
Quantity]=CALCULATE([Top Sale Day
Q“L,Jug‘n:g,i:cxl]u,;\/ALUES('Date'[Datekey]“)))

3 SHunne e e e nwaver © canue

Meilleur date:=Filter{VALUES('Date'[Datekey]);[Sale Quantity]=CALCULATE([Top Sale Day Quantity];VALUES('Date'[Datekey]))}

déterminer la date du 10 0 s 0 50,00
jour de vente le plus 10 0 $0 0 $0,00
P ’ 10 0 $0 0 $0,00
eleve o . o . o
10 0 50 0 50,00
10 0 50 0 $0,00
L 0 $0 0 $0,00
10 0 $0 o 50,00
10 0 $0 0 50,00
10 0 50 0 $0,00
10 0 50 0 $0,00
10 [} 50 0 50,00
10 0 $0 0 50,00
10 0 s0 0 50,00
10 0 $0 ] 50,00
10 0 S0 0 0,00

vto : 12413657608,8876

Sale Quantity : 53320454

Top Sale Day Quanfity : 69757

|Meilleur date : 27/12/2009 00:00:00 |
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Ce filtre est ensuite inséré dans une fonction CALCULATE
qui renvoie la date la plus récente.

1.

Tapez la formule

Top Sale Day:=CALCULATE(MAX('Date'[Datekey]);Filter(VALUES('Date'[Datekey]);[Sale

Quantity]=CALCULATE([Top Sale Day Quantity];VALUES('Date'[Datekey]))))

f« |Top Sale Day:=CALCULATE(MAX('Date'[Datekey]);Filter(VALUES('Date'[Datekey] );[Sale Quantity]=CALCULATE([Top Sale Day Quantity];VALUES('Date'[Datekey]))))

]

filtre est ensuite "
inséré dans une 1
fonction CALCULATE
qui renvoie la date la *9

’ 9

plus récente. "
9

9

9

9

9

9

9

9

10 0 $0
10 0 $0
10 0 $0
10 0 $0
10 0 $0
10 0 $0
10 0 0
10 0 $0
10 0 0
10 0 $0
10 0 0
10 0 $0
10 0 0
10 0 $0
10 0 0
10 1] $0

o 0000000000000 a 0|

4+
$0,00
$0,00
$0,00
$0,00
$0,00
$0,00
$0,00
$0,00
$0,00
$0,00
$0,00
$0,00
$0,00
$0,00
$0,00
$0,00

vto : 12413657608,8876

Sale Quantity : 53320454

Top Sale Day Quantity : 69757
Meilleur date : 27/12/2009 00:00:00

| op Sale Day : 27/12/2009 00:00:00

$1529,40
$1529,40
$1529,40
$1529,40
$1529,40
$1529,40
$1529,40
$1529,40
$1529,40
$1529,40
$1529,40
$1529,40
$1529,40
$1529,40
$1529,40
$1529,40

Nombre ma
Minimum di
Moyenne d¢
Ventes total
Product Sale

Créez un tableau
Croisé pour tester vos
mesures.

N =

oo

Dans l'onglet Accueil
Cliquez sur tableau croisé dynamique
Sélectionnez feuille existante et tapez 'Sheet3''$B$3

dans Emplacement

Insérer le tableau croisé dynamigue

. \

I Nouvelle feuille de calcul

@ Feuille de calcul existante

Emplacement : [l =REzE]

e

[ OK

I

L

OK

Placez les étiquettes comme indiqué ci-dessous

Faites glisser les champs dans

ci-dessous:

FILTRES

LIGNES

ProductCategory &

PreductSubcategory ~

les zones voulues

COLOMMES

Z Valeurs

Z VALEURS

Top Sale Day Quantity ~

Top Sale Day

-
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Etiquettes de lignes » ITop Sale Day Quantity Top Sale Day

- Audio by 2477 26/11/2009 00:00
Bluetooth Headphones 1329 26/11/2009 00:00
MPAEMP3 1037 07/11/2009 00:00
Recording Pen 518 16/07/2009 00:00

=ICameras and camcorders 9251 02/11/2007 00:00
Camcorders 3241 30/11/2007 00:00
Cameras & Camcorders Accessories 2055 21/12,/2009 00:00
Digital Cameras 2966 20/12/2007 00:00
Digital SLR Cameras 2897 22/11/2007 00:00

=ICell phones 27438 20/08/2000 00:00
Cell phones Accessories 24340 20/08/2009 00:00
Home & Office Phones 2801 17/11/2007 00:00
Smart phones & PDAs 2665 02/04/2007 00:00
Touch Screen Phones 1885 06/06,/2007 00:00

=IComputers 12898 20/12/2000 00:00
Computers Accessories 5200 20/12/2009 00:00
Desktops 2949 09/05/2007 00:00

8. I amtane 2019 97 nE fMnnag nne-nn

|
Créez les mesures suivantes dans la table Ventes et formatez-les
comme devise:

1. Tapez la formule suivante
2. Ave Sales:=AVERAGE([SalesAmount])
3. Tapez ensuite la formule
4. Total Ave Sales:=If(ISBLANK([Ave Sales]);BLANK():CALCULATE([Ave
Sales];ALLSELECTED()))
Total Ave Sales:=If(ISBLANK([Ave Sales]);BLANK();CALCULATE([Ave Sales];ALLSELECTED(}}}
5 : ; ; o
10 0 S0 0 50,00
10 * 0 $0 0 $0,00
10 0 s0 0 $0,00
10 0 S0 0 50,00
10 0 S0 [1} $0,00
10 0 S0 0 0,00
10 0 $0 1} $0,00
10 0 $0 0 $0,00
10 0 S0 0 50,00
10 0 S0 0 50,00
10 0 S0 1] 50,00
10 0 s0 0 $0,00
10 0 ] [i} $0,00
10 0 S0 0 $0,00
10 a S0 a $0,00
Top Sale Day Quantity : 69757
Meilleur date : 27/12/2009 00:00:00
Top Sale Day : 27/12/2009 00:00:00
Ave Sales : 3644,5488
5 otal Ave Sales : 3644,5488
1. Choisir la mesure Ave Sales dans la grille de mesure.
2. Faites un clic droit dessus
3. sélectionnez Créer KPI dans le menu contextuel.

Créer KPI
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u SU, UL 51029,80
1] 50,00 $1529,40
w Couper Ctrl+X
g Copier Ctrl+C
0 Coller Ctrlsv
v Supprimer Suppr
(1]
o Créer un indicateur de peformance clé..
b
Top Sale [ Masquer dans les outils clients ede
Meilleur Format... total
Top Sale [ Sale
P Description de...
vae Sales’; i 1

Total Ave Sales : 3644,5488

4

5. Dans la boite de dialogue KPI, notez que la mesure de

base est Ave Sales.

Indicateur de Performance clés (KFI} 2 |
n
[ L
Champ de base indicateur de performance clé (valeur) : | Ave Sales | 1
Etat du KFI
Définissez la valeur cible :
@ Champcalculé:  Total Ave Sales 2 -
() Waleur absolue : ‘
3 Seuil 90/110
Définir des seuils détat
—
Sélectionnez le style dicdne :
[ Ay (%] a ® ® ul - O
C At (@] A ol ll a- o8 >0
@ Ay @ a U4 @ il am D

# Descriptions

6.

7. Définissez la valeur cible sur Total Ave Sales. Réglez le

seuil bas a 90% et le seuil haut a 110% (voir Figure).

notez que la mesure
Ave Sales affiche une
icone indiquant
gu'elle est associée a
un KPI.

Fermez la boite de dialogue et notez que la mesure Ave Sales affiche une icone

indiquant qu'elle est associée a un KPI.

0 50,00
Top Sale Day Quantity : 69757
Meilleur date : 27/12/2009 00:00:00
~]70p sale Day : 27/12/2009 00:00:00
Ave Sales : 3644,5488 &
Total Ave Sales : 3644,5438

Créez un tableau
croisé
dynamique pour
tester le KPI

Dans I'onglet Accueil
Cliquez sur tableau croisé dynamique
Sélectionnez houvelle feuille

S

Placez les étiquettes comme indiquées ci-dessous voir figure
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Champs de tableau croisé d... ™ *

ACTIF TOUS
Choisissez les champs a inclure dans le rapport : A
b Meilleur date -

Top Sale Day
+| Total Ave Sales

4 TF Ave Sales
| Valeur (Ave Sales)

Finalité

7| Etat -

Faites glisser les champs dans les zones voulues

ci-dessous:
FILTRES COLOMMES
3 Valeurs -
LIGNES Z VALEURS
StoreMame - Aove Sales v (=
Total Ave Sales - ||

6. Vous pouvez comparer les ventes moyennes d'un magasin avec le
total des ventes moyennes de tous les magasins affichés.

|Etiquettes de lignes ~ |ave sales Total Ave sales Ave sales Etat
Contoso Albany Store 3155,1197 3644,5488 O
Contoso Alexandria Store 3182,602 3644,5488 @
Contoso Amsterdam Store 2842,4552 3644,5488 O
Contoso Anchorage Store 3196,8205 3644,5488 O
Contoso Annapolis Store 3273,2706 3644,5488 @
Contoso Appleton Store 3235,186 3644,5488 @
Contoso Arlington Store 3199,7528 3644, 5488 O
Contoso Ashgabat Mo.2 Store 3353,2842 3644,5488 ()
Contoso Ashgabat Mo.1 Store 3366,9953 3644,5488 ()
Contoso Asia Online Store 4580,446 3644,5488 @
Contoso Asia Reseller 4322,9121 3644,5488 O
Contoso Athens Store 2840,7356 3644, 5488 O
Contoso Atlantic City Store 3201,1899 3644,5488 O
Contoso Attleboro Store 3150,3401 3644,5488 @
Contoso Aurora Store 3195,155 3644,5488 @
Contoso Austin Store 3267,1833 3644,5488 @
Contoso Back River Store 3194,5082 3644, 5488 O
7 A Contoso Bacliff Store 3246,6355 3644,5488 O
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